
« Il y avait longtemps que le Canada n’avait pas
mené de missions commerciales au Togo, en Côte
d'Ivoire, au Ghana et au Sénégal. Nous étions
attendus là-bas et avons été très bien accueillis.
Notre délégation a pu rencontrer le président de la
République de Côte d'Ivoire et le président de la
République du Sénégal. Cela est significatif de l’in-
térêt que les Africains de l’Ouest nous portent »,
indique Lucien Bradet, président du CCAfrique et
chef de la mission.

Frédéric Couttet, responsable des Affaires
internationales et de l’Immigration à la CCQuébec,
renchérit : « Le Canada et le Québec sont très bien

perçus sur le continent africain. L’atout francophone
est incontestable. » Il précise que la presse
nationale africaine a relayé les activités-clés de la
mission, contribuant à assurer une certaine visibi-
lité à la CCQuébec et aux gens d’affaires partici-
pant.

Selon lui, « ce genre de mission est très impor-
tant, voire même essentiel, pour comprendre les
efforts déployés quotidiennement par les ambas-
sades et les représentants économiques régionaux.
Leurs efforts sont constants et les retombées sont
impressionnantes, même si nous ne les voyons pas
toujours ici ».
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Mission francophone 
réussie en Afrique de l’Ouest

Le Conseil canadien pour l’Afrique (CCAfrique) et la Chambre de 
commerce de Québec (CCQuébec) ont mené une mission commerciale
avec 19 délégués en Afrique de l’Ouest, du 19 au 28 avril 2009, soit
quasiment un an après la Rencontre internationale de la Francophonie

économique (RIFÉ) qui s’est tenue à Québec en mai 2008, validant ainsi
tout le potentiel d’affaires dans l’espace économique francophone.

PAR MARTINE RIOUX
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Guylaine Leclerc, vice-présidente de la CCQuébec qui a pris part
à la mission, va plus loin : « Les missions commerciales sont un
outil extrêmement puissant auquel la Chambre de commerce nous
permet de prendre part. Les gens d’affaires qui y participent éco-
nomisent énormément de temps. Lorsque nous arrivons là-bas, tout
est en place. L’organisation logistique a été faite pour nous. Nous
sommes certains de pouvoir rencontrer les bonnes personnes et
nous savons que nous serons pris au sérieux, car les ambassades et
les chambres de commerce nous offrent une crédibilité certaine ».

Elle prenait part au périple comme représentante de la
CCQuébec, mais aussi à titre de présidente de la firme Navigant
Consulting. « Cette mission m’a permis de rencontrer des parte-
naires d’affaires avec lesquels nous pourrons nous associer pour
répondre à un appel d’offres local », dit-elle.

Mme Leclerc n’est pas la seule à être rentrée satisfaite de son 
voyage. En fait, la mission, la plus grande organisée par le
CCAfrique et la CCQuébec jusqu’à présent, a été couronnée de
succès à plusieurs égards. De l’avis d’autres délégués, elle a dépassé
leurs attentes, tant en termes de relations nouées que d’opportu-
nités confirmées. D’ailleurs, tous les membres de la délégation ont
signé des contrats d'entente ou identifié des partenaires futurs.

En effet, les quatre séminaires d’affaires organisés, les réceptions de
réseautage offertes par les ambassadeurs des pays visités, les rencon-
tres individuelles organisées et les audiences avec les deux présidents
ont fourni un cadre privilégié aux membres de la délégation. Ils ont
pu nouer de nouveaux contacts, discuter d’opportunités d’affaires et
obtenir des ressources nécessaires à l’avancement de leurs projets.

La CCQuébec a elle-même profité de la mission pour renouve-
ler des protocoles de partenariats avec la Chambre de Commerce
et d’industrie de Côte d’Ivoire, de même qu’avec la Chambre de
Commerce et d’industrie du Togo. L’entente déjà existante avec la
Chambre de commerce de Dakar a, quant à elle, été actualisée.

Finalement, M. Couttet présente l’un des autres avantages sou-
vent négligés lors des missions commerciales de ce genre, soit
celui des contacts et des occasions de collaboration développés
entre les délégués eux-mêmes. « Plusieurs ont noué d’excellents
contacts entre eux et vont collaborer sur certains projets ou 
certains suivis, et même se réseauter entre eux. »

La mission a été rendue possible grâce à l’engagement de
Nathalie Désourdy, alors vice-présidente du Conseil canadien pour
l’Afrique et à l’apport du ministère des Affaires étrangères et du
Commerce international du Canada (MAECI) et du ministère du
Développement économique, de l’Innovation et de l’Exportation du
Québec (MDEIE). Soulignons aussi l’apport des ambassadeurs du
Togo, du Ghana, de Côte d’Ivoire et du Sénégal au Canada, ainsi que
des ambassadeurs canadiens au Ghana, au Sénégal et en Côte d’Ivoire.

Pour de l’information sur les possibilités d’affaires dans les pays
concernés par cette mission, communiquez avec :

Frédéric Couttet, directeur, Affaires internationales et Immigration,
Chambre de commerce de Québec
Tél. : 418-692-3853, poste 235 • Courriel : fcouttet@ccquebec.ca

Marie-France Lebreton, vice-présidente 
du Conseil canadien pour l’Afrique 
Tél. : 1-866-443-4570 • Courriel : marie-france.lebreton@ccafrica.ca


